WHITEPAPER - Al VOOR HET MKB

De Al-Voor sprong

Hoe familiebedrijven en het MKB zich onderscheiden

met slimme Al — en hoe je die kans nu pakt.

INLEIDING

Al is geen toekomstmuziek meer en geen speeltje voor grote tech-bedrijven. Juist kleinere
en familiebedrijven kunnen er nd een echte voorsprong mee pakken. Niet door mee te doen

aan de hype, maar door Al gericht in te zetten waar het tijd bespaart en het verschil maakt.

In deze whitepaper laten we zien waarom familiebedrijven een unieke uitgangspositie
hebben, op welke vijf manieren je je kunt onderscheiden, en hoe je binnen vier weken een

werkend resultaat hebt — zonder eindeloze trajecten.



HOOFDSTUK 1

De voorsprong van het familiebedrijf

Grote organisaties hebben budget, maar ook stroperige besluitvorming. Familiebedrijven en
het MKB hebben iets wat geld niet kan kopen: wendbaarheid, korte lijnen en vertrouwen.
Precies de eigenschappen die Al-projecten doen slagen.

Snelle beslissingen

Geen commissies of lange goedkeuringsrondes. Je beslist vandaag en start morgen.

Diepe kennis van je vak

Jij weet precies waar tijd weglekt. Die kennis is goud waard bij het kiezen van de juiste Al-

toepassing.

Persoonlijke relaties

Al neemt het saaie werk over, zodat jij meer tijd hebt voor wat je onderscheidt:

persoonlijk contact en vakmanschap.



HOOFDSTUK 2

5 manieren om je te onderscheiden met Al

n Win tijd terug met automatisering

Laat software offertes, facturen en voorraad afhandelen. Uren handwerk per week

verdwijnen.

a Antwoord altijd, ook 's nachts

Een Al-chatbot of digitale medewerker beantwoordt klantvragen 24/7 in jouw tone of

voice.

B Beslis op cijfers, niet op gevoel

Heldere dashboards laten in één oogopslag zien hoe je bedrijf draait.

n Verkoop meer aan bestaande klanten

Een slim CRM signaleert kansen en zorgt dat je opvolging nooit vergeet.

a Werk veilig en compliant

Bouw met security en privacy als uitgangspunt en houd je data binnen de EU.



HOOFDSTUK 3

Van idee naar resultaat in 4 weken

Je hoeft niet alles in één keer te bouwen. Wij starten met een werkend MVP — de kleinste
versie die echt waarde levert — en bouwen in heldere milestones. Elke milestone vertalen

we naar een concrete opbrengst.

Week 1 Kennismaking & analyse — we bepalen samen waar de meeste

tijd te winnen valt.

Week 2-3 Bouwen per milestone, met een vaste prijs en een duidelijke

opleverdatum.

Week 4 Live & training. Daarna verzorgen wij beheer en

doorontwikkeling.

Alle code wordt gecontroleerd door ervaren front-end én back-end developers. Al versnelt,

mensen bewaken de kwaliteit.



MINI-ZELFSCAN

Ben jij klaar om de voorsprong te pakken?

Je hebt terugkerende taken die elke week veel tijd kosten.

Klanten stellen vaak dezelfde vragen.

Je werkt met losse systemen of veel Excel.

Je neemt beslissingen vaker op gevoel dan op cijfers.

Je wilt groeien zonder meteen personeel aan te nemen.

Herken je er drie of meer? Dan ligt jouw Al-voorsprong voor het oprapen.

DE VOLGENDE STAP

Plan een gratis kennismaking

In 30 minuten weet je wat Al concreet voor jouw bedrijf kan

betekenen. Geen verkooppraatje, wel een eerlijk advies.

hello@nuvio.agency




